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			OPIS WDROŻENIA
		

				

				
				
			Kalkulacje kosztów wytworzenia produktów i analizy sprzedaży
		

				

				

		
				
				
					
			

		

				

				

				
				
							Producent kostki brukowej Kamal jest jedną z największych i najprężniej działających firm produkujących kostki brukowe i wyroby betonowe w Polsce. Pierwszy zakład produkcyjny uruchomiony został w 1989 roku w Pakości koło Inowrocławia. Na dzień dzisiejszy firma posiada obszerną sieć punktów sprzedaży i dystrybucji w środkowej i północnej Polsce.
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			ROK REALIZACJI
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			ROZWIĄZANIE I ZAGADNIENIA
		

				

				
				
							Doradztwo i wsparcie, Integracja danych i systemów, Raportowanie i analityka						

				

				
				
							Alokacja kosztów, Analityka sprzedaży, Analiza rotacji towarów w magazynie, Hurtownia danych, Integracje ERP z dedykowanymi aplikacjami						

				

				

				

				

					

				

		
					
		
				
				
					
			
						
		

				

				

				
				
			Wyzwania z jakimi zgłosił się Klient
		

				

				
				
							 

Klient zwrócił się z problemem dotyczącym nieefektywnych analiz sprzedażowych, tworzonych przez handlowców i menedżerów. Jego potrzebą było wprowadzenie rozwiązania umożliwiającego bardziej efektywne oraz precyzyjne analizy sprzedażowe, co przyczyniłoby się do poprawy skuteczności działań handlowych oraz podejmowania trafniejszych decyzji zarządczych.

 

 

						

				

				

		
				

		
				
				
													



													

				

				

		
				
				
					
			
						
		

				

				

				
				
			Cele biznesowe
		

				

				
				
			01
Analiza realizacji planów produkcji i jej opłacalności.

02
Możliwość planowania kosztów produkcji.

03
Analizowanie sprzedaży w celu poprawy efektów handlowych i uzyskiwanej marży.



		

				

				

					

				

		
					
		
					
				
				
			Wdrożone rozwiązania
		

				

				
				
					
			
						
		

				

				

				
				
								Model Kalkulacje Kosztów Wytworzenia Produktów
	
	Dane z wykonania pobierane z hurtowni danych i ERP.
	Budżetowanie poprzez szablony Prophix.
	Prognozowanie wyników poprzez scenariusze kosztów wsadów produkcyjnych i kosztów ich obróbki.





	Model RZiS Zarządczy
	Wielozakładowy rachunek wyników.
	Alokacje kosztów ogólnych firmy na zakłady.
	Wielowymiarowe analizy wyników spółki i poszczególnych zakładów.





	Hurtownia danych (kostki OLAP)
	Kostka sprzedaży (weryfikuje efektywność sprzedaży prowadzonej przez firmę).
	Kostka stanu magazynowego (informuje o zgromadzonych surowcach i produkcyjnych mocach przerobowych umożliwiając szybkie kompletowanie dostaw z różnych magazynów oraz planowanie produkcji).
	Kostka analizy  Należności i Zobowiązań.
	Kostka do analizy danych HR.





 

						

				

					

				

		
					
				
				
													



													

				

					

				

					

				

		
					
		
				
				
					
			
						
		

				

				

				
				
			Główne korzyści rozwiązania
		

				

		
		
		
		
				
				
					
			
						

		

				

				

				

				

				
				
			Bieżąca informacja o kosztach produkcji i jej rentowności
		

				

				

		
		
		
				
				
					
			
						

		

				

				

				

				

				
				
			Raportowanie wyników finansowych na spółkę i poszczególne zakłady
		

				

				

		
		
		
				
				
					
			
						

		

				

				

				

				

				
				
			Możliwość precyzyjnej oceny efektów pracy poszczególnych handlowców
		

				

				

		
		
		
				
				
					
			
						

		

				

				

				

				

				
				
			Automatyzacja pobierania danych produkcyjnych i kalkulacji wyników
		

				

				

				

				

					

				

		
					
				
				
					
				
		
				
				
					
			
						
		

				

				

				
				
			Nasz Klient o rozwiązaniu
		

				

				

		
		
				
				
			
		

				

				
				
													



													

				

				
				
			Adam Glaziński


		

				

				
				
			Dyrektor Finansowy


		

				

				
				
			“Szczerze powiem, ze nie spodziewaliśmy się tak szybkich i tak pozytywnych efektów z implementacji systemu Business Intelligence TARGIT. Już w pierwszych tygodniach po uruchomieniu zaobserwowaliśmy pozytywną rywalizację handlowców, mających bieżący podgląd wyników sprzedaży i uzyskiwanych zysków”  “Po czterech miesiącach eksploatacji systemu TARGIT mogę śmiało powiedzieć, że inwestycja była opłacalna i już się nam zwróciła”
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			Zobacz nasze rozwiązania
		

				

				
				
					
			
						
		

				

				

		
					
				
				
			Planowanie i budżetowanie		

				

				
				
			Raportowanie i analityka		

				

				
				
			Systemy zarządzania ERP		

				

				
				
			Integracja danych i systemów		

				

				
				
			Doradztwo i wsparcie		

				

					

				

					

				

				

				

				

				

					

				

		
					
				
				
					
					
			
		
				
				
					
			
						
		

				

				

				
				
			Porozmawiajmy
o tematach ważnych dla  Twojego biznesu!
		

				

				
				
							Skontaktuj się z nami za pomocą formularza kontaktowego, maila lub telefonu
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ul. Kłajpedzka 7f, 81-533 Gdynia 
 NIP: 586-02-17-150  
KRS: 0000404889
											
									


				

				

				
				
														
							



								
													

				

				

		
				
				
			
		

				

				

				

				

				

				

				

					

				

				

				
			
					
		
				
				
														
							



								
													

				

				
				
							Umacniamy sukces Twojej firmy łącząc wieloletnie doświadczenie z nowoczesnymi rozwiązaniami. 
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	Raportowanie i analityka
	Systemy zarządzania ERP
	Integracja danych i systemów
	Doradztwo i wsparcie
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